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Kend dit beslutningsgrundlag…! 
    - tør du sige nej til det?   

AXCO Partners’ VærdiBeregneren er et støtteværktøj der - på et meget tidligere tidspunkt end 
traditionelt - skaber velkvalificeret klarhed og overblik over de væsentligste risici i projekter og 
processer og samtidig fremhæver områder med potentiale for værditilvækst og forbedring. Metoden 
kan også bruges omvendt, hvor vi fokuserer på værditilvækst og muligheder, og samtidig tager hen-
syn til risici.   

VærdiBeregneren kan bruges til at analysere projekter og forretningsprocesser af stort set en-
hver art, og det vil føre for vidt at remse en masse muligheder op her. Vi har derimod erfaring for, 
at den bedste måde I kan vurdere VærdiBeregnerens effektivitet på, er ved selv at opleve den både 
strukturerede og kreative analysemetode - og ikke mindst dens resultater.   

I løbet af kun en halv til en hel dag vil I få meget bedre klarhed over både muligheder og risici 
samt tid og økonomi i det projekt / den proces vi tager under behandling. Det eneste vi skal bruge er 
et mødelokale med PC-projektor og internetad-
gang, samt den viden og erfaring som I allerede 
har - dvs. en mindre analysegruppe fra jeres egne 
rækker. VærdiBeregneren tager også højde for alt 
det I normalt ikke tænker på, fordi vores konsu-
lent stiller både kritiske og anderledes spørgsmål.   

- tør du sige nej til det …?  

Det internetbaserede analysemodul - VærdiBeregneren - har gjort ovennævnte værdi- og risikobe-
regning både hurtigere og væsentligt billigere end hidtil, hvor en analyse kunne tage op til flere da-
ge. Vi vil gerne besøge jer, hvor vi kan lave en demonstration af VærdiBeregnerens anvendelse i 
netop jeres virksomhed. På næste side kan du desuden se et par eksempler, som viser hvad I kan 
forvente at opnå.  

Du er altid velkommen til at ringe til undertegnede for en afklaring af, om VærdiBeregneren kan 
anvendes på jeres aktuelle problemstillinger.    

Med venlig hilsen, 
Erik Nielsen  
Virksomhedsrådgiver    

KvalitetsService er godkendt VærdiBeregner Facilitator af AXCO Partners 
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Eksempler på, hvor VærdiBeregneren kan forbedre jeres overblik, 
klarhed og beslutningsgrundlag.   

Eksempler Situation VærdiBeregning Resultat 

Salgs-, 
projekte-
rings- og 
indkøbs-

processer 

 

(Projekt-
virksom-
heder) 

Virksomheder der sælger 
og projekter industrianlæg, 
maskiner, bygninger, vejan-
læg, skibe og andre pro-
jektbaserede produkter, 
skal i sagens natur kende til 
kompleksiteten af sine eg-
ne forretningsområder, 
samt være klar over hvilke 
faldgruber og succeskriteri-
er der skal fokuseres på i 
de mange faser frem til 
ordren er i hus, - og helt 
frem til levering og installa-
tion. 

VærdiBeregneren bruger jeres egen 
viden til at blive bedre til det I gør! Ved, 
f.eks. at værdiberegne jeres salgs- og 
projektrelaterede nøgleprocesser, kan 
disse forbedres, så I får et afgørende 
tidsmæssigt og økonomisk forspring i 
forhold til jeres konkurrenter i salgs- og 
forhandlingsfasen. Disse kan være 
afgørende faktorer som gør, at I vinder 
ordrerne, - oven i købet på et velbeg-
rundet, sikkert og prioriteret 
kalkulationsgrundlag. Analysen sikrer 
også, at I vil få et godt beredskab 
overfor ubehagelige overraskelser 
undervejs i projekternes 
gennemførelse, herunder i forhold til 
leverandører.  

Resultatet af 
VærdiBeregner-
analysen er en større 
hit-rate på udsendte 
tilbud samt bedre 
indtjening på projek-
terne …!  

Tilbuds-
givning og 
kontrakt-
forhand-

ling på en 
konkret 

sag 

 

(Leve-
randører /

  

Entre-
prenører) 

Projektvirksomheder står 
ved hver eneste tilbudsgiv-
ning og efterfølgende for-
handlinger med de samme 
problemstillinger. Hvem er 
konkurrenterne og hvilken 
løsning tilbyder de, hvilke 
tekniske parametre lægger 
kunden vægt på, har vi tid 
og kapacitet til at nå leve-
ringstiden og meget mere. 
Hvor sikker er I på de anta-
gelser der ligger til grund 
for både tilbuddet og de 
efterfølgende forhandlinger 
med kunden? 

VærdiBeregneren bruger jeres egen 
viden til at blive meget mere sikker på 
grundlaget for tilbudskalkulationerne! 
VærdiBeregneren kan give jer et afgø-
rende tidsmæssigt og økonomisk for-
spring i forhold til jeres konkurrenter i 
salgsfasen, men det handler også om 
at kende de konkrete risici og mulighe-
der der er i projektet. 

Resultatet af 
VærdiBeregner-
analysen er en væ-
sentlig større sik-
kerhed for at afgivne 
tilbud er holdbare med 
hensyn til både tid, 
økonomi og ressour-
cer. Et værdiberegnet 
tilbud ruster jer desu-
den til at kunne rea-
gere meget hurtigere 
på ændrede forud-
sætninger fra både 
kundens og leveran-
dører…!   

Planlæg-
ning og 
styring  

af entre-
priser 

 

(Bygherrer 
og entre-
prenører) 

Bygherrer og entreprenører 
i byggebranchen samt an-
dre virksomheder som sty-
rer entrepriseprojekter, skal 
så tidligt som muligt i pro-
jektet vide, hvilke priser og 
risici de står over for.  
Denne viden er væsentlig 
allerede i kontraktfasen.  

VærdiBeregneren giver - selv på et 
meget løst skitsegrundlag - et overblik 
over hvilke problemer og muligheder 
projektet indebærer. Disse er oven i 
købet prioriteret, så I undervejs i pro-
jektets gennemførelse kan fokusere på 
de områder, hvor risikoen er størst. 
Desuden finder vi frem til en realistisk 
anlægspris, som baserer sig på analy-
segruppens viden og erfaring.  

Resultatet af 
VærdiBeregner-
analysen er, at pro-
jektets risici og fo-
kusområder identifi-
ceres allerede før det 
sendes i udbud.  
Hertil kommer, at I på 
forhånd ved, hvilke 
priser der må forven-
tes fra underentre-
prenører…!. 

 

Vi kunne give mange flere eksempler, men måske er det også godt for Dem at vide, at vi har ca. 15 
konsulenter der hjælper mange forskellige virksomheder med værdiberegner-metoden, samt at der 
gennem tiden er blevet beregnet projekter med en samlet værdi på over 1.000 milliarder kroner.  

Referencerne tæller bl.a. DSB, Banedanmark, L.M.Ericsson, Mærsk Contractor Services, Norsk 
Hydro, Volvo, Airbus, BP petroleum, en lang række Amter og Kommuner, Storebæltsforbindelsen, 
Øresundsforbindelsen og mange flere. 


